ADVERTORIAL

Sigortayeri Genel Muduru Clineyt Tanriverdi:

“Daskmatik projemiz ile musteriye hizli
bir sekilde zorunlu deprem sigortasi
satin alma imkani sagliyoruz”

fasron, sigorta

bir Sigortayeri markasidir

Sektoriin en gliclii sigorta brokerleri arasinda yer alan
Sigortayeri Sigorta ve Reastirans Brokerligi, kurumsal
sigorta faaliyetleri konusunda ASRON SIGORTA markasi

ile hizmet veriyor.

Sirket, gerek ticari faaliyetlerini biiyiitmek gerekse bu
konudaki kamu politikalarina destek vermek icin 2018
yilinda “Daskmatik” projesini yapilandirdi. Miisteriye
ihtiya¢ aninda hizli bir sekilde zorunlu deprem sigortasi
satin alma imkani saglayan proje kapsaminda,
Tiirkiye’nin 6nde gelen elektrik dagitim sirketlerinin
abone merkezlerinde konumlandirilan kiosk cihazlar

araciligiyla hizmet veriyor.

Sigortayeri/Asron Sigorta faaliyet
alanlan ve miisterilere sundugu
¢oziimler hakkinda bilgi verebilir
misiniz?

Aktif Bank Istiraki olan Sigortayeri Sigorta
ve Reastirans Brokerligi, gerek musteri port-
foyl ve is hacmi gerekse fiziki kanallar ve
dijital dagitim kanallari itibariyla sektérin
en gucli sigorta brokerleri arasinda yer
aliyor.

Bireysel ve perakende sigorta faaliyetleri
konusunda ana markamiz olan Sigortayeri
Sigorta ve Reasurans Brokerligi, kurumsal
sigorta faaliyetleri konusunda ise ASRON
SIGORTA markas ile hizmet sagliyoruz.

Sigortayeri markaslyla hizmet verdigimiz
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perakende ve Dijital Sigortalar kanalinda
dogrudan musterilerin self servis sigorta
hizmetlerinden faydalanabildigi web ve
mobil Uzerinden sagladigimiz hizmetlerle
birlikte, is ortakliklari yolu ile musterilerin
ihtiyaclarina yerinde cevap verdigimiz kiosk
cihazlanmizda bulunmakta. I ortakligy ger-
ceklestirdigimiz kurumlara ¢rnek vermek
gerekirse; bankalar, elektrik dagitim sirket-
leri, spor kultpleri, 6deme kuruluslarr gibi
farkli sektorlere 6zel dijital sigorta platform-
larimiz yolu ile hizmet vermekteyiz.

Sigorta yaptirmak isteyenlere
platformunuzdan ne tip iiriin ve
hizmetler veriyorsunuz?

Web tabanli ana platformumuz https.//
www.sigortayeri.com/ araciligiyla sigorta
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mUsterilerine oto, saglik, konut ve hayat
sigortalari kapsaminda rlin ve hizmetler
sunuyoruz.

Son dénemde ¢ok giindemde olan dep-
rem konusu kapsaminda ise sundugumuz
onemli bir hizmetimiz mevcut; Daskma-
tik. Sigortayeri olarak, ana platformumuza
bagl kiosklar araciligiyla musteriye ihtiyag
aninda hizli bir sekilde zorunlu deprem
sigortasi satin alma imkani saglayan hizme-
timize Daskmatik adini verdik. Bu projede
Turkiye'nin 6nde gelen elektrik dagitim sir-
ketlerinin abone merkezlerinde konumlan-
dirdigimiz kiosk cihazlari araciligiyla hizmet
veriyoruz.

Msterilerin cok kisa stirede bilgilerini Dask-
matik ekranina girerek zorunlu deprem



sigortasi policesi satin alabilmelerini ve aka-
binde ayni cihazdan kredikartlariile 5deme
yapabilmelerini sagliyoruz. Onimuizdeki
glnlerde zorunlu deprem sigortasi satin
alan mUsterilere konut ve esya sigortalari
teklifi de sunmayi planliyoruz.

Karsilagtirma yapma, indirim, vade
gibi avantajlar sunuyor musunuz?
Sigorta yaptirmak isteyenler sigorta
sirketlerinden police almak yerine
sizce neden bu platformu kullan-
mali? Farklihginiz nedir?

Bildiginiz gibi DASK police primleri sigorta
sirketi bazinda degiskenlik gdstermiyor.
Dolayisiyla bu police nezdinde karsilastir-
mali bir fiyat s6z konusu degil. Daskmatik
projesinde musterilerin bu zorunlu poli-
ceye kolay ve zahmetsizce ulasmasini
amacliyoruz.

Sorunuza platform bazinda baktigimizda
ise hizmetlerimizin butunUnd sunan ana
dagitim kanalimiz Sigortayeri.com soru-
nuzda bahsettiginiz avantajlari sagliyor.
Daskmatik de bu platformun tamamlayici
bir parcasi olarak yer aliyor.

Platformumuz mdsterilerin ilgilendikleri
sigorta Urinlnd onlara karsilastirmali ola-
rak sunuyor, indirim ve taksit opsiyonlarini
iletiyor. Diger tim Urln ve hizmetlerde
oldugu gibi glinUmuzde mdsteriler, satin
alma 6ncesi ayni ve benzer Urtnleri karsi-
lastirmak, optimum maliyette satin almak
amaclyla dogrudan dreticiyle baglantr kur-
mak yerine kendisine birden fazla opsiyonu
hizli ve kolay sunacak platformlari tercih
ediyor. Bu sebeple musteriler dogrudan
sigorta sirketlerinden teklif almakla birlikte
platformumuzdan da faydalaniyor.

Bugiine kadar kac kisi sizin
lizerinizden sigorta iiriinlerine ulasti.
Kag kisi ziyaret ediyor?

Sirketimizin portféydnde 1 milyonun Uze-
rinde hizmet verdigimiz sigortali bulunu-
yor. Sigortayeri.com ve platforma bagl alt
kanallari dikkate aldigimizda sundugumuz
Urtin ve hizmetleri degerlendirmek tzere
ayda 100 bin ve tzerinde ziyaretcimiz oldu-
gunu soyleyebilirim.

Yakin donemde yeni iiriin ve hizmet
hayata gecirecek misiniz? Projeleriniz

hakkinda bilgi verir misiniz?

Sirketimiz Sigorta Brokerligi faaliyetlerinin
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yani sira ReasUrans Brokerligi kapsaminda
sigorta sirketleri ile isbirligi yaparak yeni
drtin ve hizmetler sunma konusunda pro-
aktif davraniyor. Bunu yaparken degisen
risk ve ihtiyaclara odaklaniyoruz. Bir ¢rnek
vermek gerekirse diinyanin en buyk plas-
tik kart pazarlarindan biri olan Turkiye'de
mUsterilerin kartlarini kayip calintya kars
sigortalamak amaciyla “Guvenli Clizdan”
isminde bir sigorta Urint gelistirdik. Kartla-
rnmizin clizdanimizda yer aldigini distine-
rek bu teminata clizdan ve beraberindeki
riskleri de ekledik. Urtintimiiz yaklasik 100
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bin musteri tarafindan kullaniliyor. DASK
kapsaminda ise var olan bir GrinUn satis
kanall bazinda bir proje gerceklestirdik
ve Daskmatik kiosklari ile 100 bini askin
zorunlu deprem sigortasi satisina aracilik
ettik. Hedefimiz bu platform araciligiyla
onumuzdeki 3 yil icinde 1 milyon mts-
teriye ulasmak. Ontimiizdeki dénemde,
degisen iklim kosullarina da paralel olarak
hepimizin gtindeminde yerini koruyan
dolu riskine karsi evimizi, aracimizi teminat
altina almayi hedefleyen bir tirin sunmayi
planhyoruz.
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